Captureplanlaegning

% Shipley Denmark

Er du overbevist om, at

dine captureplaner sikrer

dig veekst

Bedre beslutninger om,
hvilke udbud du veelger
ikke at byde pa, har stor
betydning for din win rate
og dine samlede
omkostninger til
tilbudsgivning

Shipley Capture Guide™

Som deltager modtager
du 2. udgave af
Shipleys Capture Guide

Udfordringen
Find og vind de rigtige kunder og udbud. Det er udfordringen i

captureplanlegning. Der er altsa tale om en kombination, hvor du effektivt
skal kombinere dine anstrengelser for at finde de rigtige udbud, og vinde de
udbud du rent faktisk valger at byde pa.

L@sningen

Pa denne workshop larer du, hvordan du finder og vinder de rigtige kunder
og udbud, herunder

¢ hvordan du skaber sasmmenhang mellem strategi og
potentialeplanlegning.

e hvordan du evaluerer udbud.
e indsamler relevante markedsdata.
e udvikler en malrettet captureplan.

Flere kontrakter

Kunder o
osﬁionen.ng iy ‘

Forretnings- veerdi (ROI)
muligheder *

Konkurrenter.

Feerre omkostninger
Workshoppen sigter pa at forbedre dine evner til

e atindsamle og analysere markedsinformation. Du skal vare i
stand til at analysere kunde- og konkurrentinformationer,
fastlegge hvad du ikke ved, og hvordan du skaffer manglende
informationer. De indsamlede informationer indsattes i en
meningsfuld strategisk ramme og bruges til taktisk planlegning i
forhold til din potentielle kunde, saledes at du positionerer dig og
dit tilbud, sa gevinstchancen oges.

e at tznke “outside the box”— det krever kreativitet, hvor det
gelder om ogsi at fi oje pa ukonventionelle losninger, der
positionerer din virksomheds losning, som den der giver storst
vardi for kunden.

e at positionere dig som vinder — ved at afbalancere omkostninger i
forhold til effektivitet, vil du ege dine gevinstchancer via
strategisk planlegning og effektiv ressourceindsats. Herefter ma
du engagere dig helhjertet med henblik pa at vinde det udvalgte
udbud.
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Din udfordring i dagens
konkurrencepraegede
miljg er at holde
omkostningerne nede,
samtidig med at du til
stadighed fastholder en
hgj win rate.

Det er imidlertid vigtigt, at indsatsen bliver kombineret med den nedvendige
disciplin og understottende systemer. Essensen af effektiv
captureplanlegning er, at du tidligt far oje pa udbudsmuligheder og hurtigt
koncentrerer dine til radighed varende ressourcer om de udbud, du har storst
chance for at vinde.

Forbloffende nok viser erfaringen, at denne disciplinerede tilgang til
captureplanlegning bade giver dig de storste gevinstchancer og det laveste
ressourceforbrug. Det kan godt vare, at du bruger flere ressourcer pa de
udbud, du valger at udarbejde tilbud pa, men de samlede omkostninger
falder, fordi du ikke bruger ressourcer pa at udarbejde tilbud pa udbud, hvor
dine gevinstchancer er sma.

Dine fordele

Ved at udvikle dine evner til at handtere effektiv captureplanlegning, vil du
blive i stand til at forbedre din vitksomheds bundlinie ved bade at vinde flere
kontrakter, samtidig med at dine omkostninger til tilbudsudarbejdelse falder.

Hvem bgr deltage
Workshoppen henvender sig til

e Seniorledere

e Projektledere

e Forretningsudviklingschefer
e Captureplannere

som onsker at udvikle deres evne til at udarbejde captureplaner, der oger
virksomhedens salg og indtjening.

Potentialevurdering

\ Positionering Captureplan l Tilbudsplanlaegning | Tilbudsskrivning Post-tilbud

e ——————

Captureplanlaegning tager udgangspunkt i hele tilbudsgivningsprocessen, men vaegten leegges pd
processen frem til og med captureplanen.
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